


1. Сформулируйте тему

Тема должна быть достаточно узкой, чтобы в конце предложить 

решение проблемы. Сужайте тему до тех пор, пока презентацию 

нельзя будет изложить в десяти коротких пунктах.

Определить хорошую тему легко — она сама подсказывает 

структуру выступления.

• Широкая тема, мысль скачет

• Узкая тема, рассказ льется



2. Определите цель

Хорошая цель презентации начинается с вопроса: что я хочу 

изменить в поведении слушателей.

• Абстрактная цель

Хорошо выступить

Продать товар

Показать, что товар хорош

• Конкретная цель

Убедить, что новая модель потребляет на 20% бензина меньше

Доказать, что продажи падают, но это нормально

Убедить хозяев водить своих животных на ежегодную 

вакцинацию



3. Продумайте сценарий

• Цель презентации — это то, что вы хотите изменить 

в голове слушателя, а сценарий — это то, как 

вы к придете к этим изменениям.

Представьте, что вы сочиняете историю. Слушателя надо 

заинтриговать, придумать интересного героя, провести его 

через трудности к успешному финалу. Это и есть базовая 

структура любого текста и презентации. На такой 

структуре держатся сказки, сценарии фильмов и реклама 

продуктов.



• Ввести в курс дела. С первого слайда зритель должен понимать, что именно 
он сейчас получит или узнает. Лучше обойтись без креатива, и на обложке или 
первом слайде прямо указать, что будет дальше.
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• Заинтриговать. Создайте мотивацию, чтобы человек не ушел со второго слайда. 
Объясните пользу от презентации или создайте напряжение.

• Тезис. Это основной мотив презентации, то, чему вы хотите научить людей.
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• Антитезис. Показывайте обратную сторону медали. Это вызывает доверие 
и предостерегает от проблем, с которыми человек может столкнуться на практике.
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• Заключение. Плохая презентация заканчивается словами «это всё». В завершении 
дайте краткое резюме или вывод. После вашего выступления человек должен 
понимать, что он может сделать прямо сейчас.



4. Покажите примеры

Меньше теории — больше жизни. Показывайте, как 

работает ваш продукт и как им пользуются люди. 

Реальные истории людей, скриншоты программ 

и живые фотографии продукта смотрятся убедительнее, 

чем сухой текст и фотографии с фотостоков.



5. Чередуйте слайды

Презентация — как текст. Если текст состоит из предложений 

одинаковой длины и одного вида, читать будет скучно. Нет 

ритма. Поэтому чередуйте текстовые слайды и слайды 

с изображениями, добавляйте графики. Иногда можно 

и пошутить.



6. Скажите, что делать 
дальше

Плохое выступление заканчивается так: «Это все, теперь 

вопросы». Так вы оставляете слушателя наедине с его мыслями.

Хорошая презентация дает четкую инструкцию, что делать 

дальше. Это не обязательно призыв к действию. В конце можно 

еще раз пройтись по выводам, подчеркнуть основной тезис или 

сказать, где взять дополнительную информацию.

Заканчивайте инструкцией или выводом.



Самые частые ошибки выступающих:

Говорить о себе. Расскажите о себе ровно столько, чтобы люди поняли, 

почему вам можно доверять.

Навязчивость. Чтобы привлечь внимание, в ход идут мемы. Лучше 

будьте конкретны: цифры, графики и изображения продукта привлекают 

не меньше и к тому же точнее раскрывают тему. 

«Я хочу вас развлечь». Дальше обычно идет забавная история и шутки. 

Лучше пообещайте аудитории что-то весомое, расскажите, какие новые 

знания и умения они получат к концу выступления. После такого 

обещания люди станут внимательнее, потому что им действительно 

хочется получить обещанное.













































































































Один из лучший источников вдохновения и 

референсов на стильные презентации






